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WURTH STARKER SITT
ERBJUDANDET FOR
TUNGA FORDON

Wiirth ar ett familjedgt bolag med verksamhet i 84 lander, med fyra primara fokusomraden;
Auto, Bygg, Metall och Cargo. Global Batterier har under manga ar levererat batterier till
metallsegmentet, och nu tar samarbetet nasta steg, med fokus pa tunga fordon.

Wiirth breddar sitt erbjudande med HD- och SHD-startbatterier— med Global Batterier som
leverantor, logistikpartner och kunskapsstod.

Elektrifieringen av personbilar gor att den traditionel-
la marknaden pa Auto-sidan krymper, medan den
tunga sidan — lastbilar, tag och entreprenadmaskiner
— ar mer homogen och staller héga krav pa ratt
reservdelar i ratt storlek. Wirth vill nu bli en starkare
partner for akerier och verkstader, med ett komplett
utbud av kemi, verktyg, arbetsklader och batterier.

“Tid ar pengar, och service ar allt for
oss. Att Global underhallsladdar
batterierna innan leverans gor stor
skillnad — kunden far alltid ett batteri
i toppskick.”

Jan Glinning, Divisionsstrateg
Auto & Cargo - Wiirth Sverige

Fulladdat direkt till kunden

Verkstader har lange varit en kdrnaffar, och nu vill
Wirth bli en starkare partner till sina kunder. Malet
ar att kunna erbjuda mer av det kunden behover i
vardagen — fran kemi, verktyg och arbetsklader till
verkstadsutrustning och batterier for tunga fordon.

Batterierna kan hanteras effektivt tack vare att de
skickas direkt fran Global Batterier till kunderna.
Eftersom Global Batterier underhallsladdar alla
batterier ger det Wirth mojligheten att alltid
erbjuda fulladdade batterier med hog tillgang-
lighet utan att bygga upp stora lokala lager och
batterierna kan normalt vara hos kunden redan

nasta arbetsdag.
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Helhetsleverantor for batterier

— Samarbetet mellan Wirth och Global Batterier
har en lang historia, dar den storsta delen av den
befintliga affaren har bestatt av backup-batterier
for hissar och utrymningsanlaggningar.

Globals breda sortiment och batterikompetens
skapar samtidigt mojligheter att utveckla samarbe-
tet inom fler omraden och den nya satsningen pa
batterier for tunga fordon ar ett sadant steg. Pa
det sattet blir Global en helhetsleverantor for
batterier till en expansiv nordisk marknad.

— Vi sag att vara kunder hade ett vdaxande behov
och att vi hade ratt kanaler for att na dem.

En viktig forutsattning for oss var ocksa att kunna
erbjuda fulladdade batterier direkt fran Globals
lager, sdger Idris Moshél, produktchef verktyg/for-
donsverktyg pa Wirth.

For Wirth handlar satsningen samtidigt om mer
an att bara addera ytterligare en produktgrupp

och initiativet kommer fran Wurths Auto/Cargo-
division, dar man noterat en 6kad efterfragan pa
batterier for tunga fordon.

— Vi har kunderna och ett starkt saljteam som kan driva
den har satsningen framat, sager Idris.

Styrkan som kravs for att stotta

Nasta steg blir att tillsammans utveckla satsningen
vidare — fran ett tydligt startsortiment till en langsiktig
strategi dar sortiment, kunskap, logistik och stod till
saljkaren kan utvecklas i takt med kundernas behov.

— Var styrka ar att vi kan stotta Wiirth inom flera olika
batterisegment och samtidigt bidra med kunskapen
och logistiken bakom produkterna.

Ambitionen ar att vara en stark helhetsleverantdr som
kan utvecklas tillsammans med Wirth nar nya behov
uppstar, sager Emil Trevik, ansvarig séljare for motor
och marin pa Global Batterier.

cLOBAL

BATTERIER




Kunskap starker sdljkaren

— Vi vill bli en starkare partner till vara kunder
inom det tunga segmentet och kunna erbjuda mer
av det de behdéver i sin vardag. Tillsammans med
Global far vi bade produkterna, tillgdngligheten
och kunskapen som behovs for att bygga upp
batterierbjudandet pa ett smart satt, sdger Jan
Glinning, divisionsstrateg Auto & Cargo pa Wiirth.

En viktig del av satsningen &r att ge Wrths séljare
och butikspersonal ratt kunskap om batterier,
applikationer och att kunna beméta kundernas
vanligaste fragor.

—Var uppgift ar inte bara att leverera batteriet. Vi
ska ocksa gora det enkelt fér Wiirths organisation
att hitta ratt produkt och kdnna sig trygg i dialogen
med kunden. Vi vill finnas nara saljarna, dela med
oss av var batterikompetens och hjélpa dem att
utveckla affaren, sager Emil Trevik, ansvarig séljare
for motor och marin pa Global Batterier.

— For oss ar den centrala kontakten och stodet ute pa
faltet viktigt. Nar vara séljare far ratt kunskap blir det
enklare att mota kundernas fragor och bygga ett starkt
erbjudande dven inom batterier, sdger Jan.

—Tid ar pengar och service ar allt for oss. Vi uppskattar
att ha en central kontaktperson, och att Global under-
hallsladdar batterierna innan leverans gor stor skillnad
—vi vet att var kund alltid far batterier i toppskick,
fortsatter Jan.

Nasta steg tillsammans

Satsningen ska bidra till ett bredare erbjudande till
akerinadringen med snabbare och enklare batterileve-
ranser, starkt varumarke och enklare orderlaggning for
Wirths kunder.

— Med var logistik, underhallsladdning och specialist-
kunskap kan vi hjdlpa Wiirth att véxa inom ett segment
dar tillganglighet och driftsakerhet ar avgérande. For
oss handlar det om att vara en partner som bidrar till
Wirths framgang, avslutar Emil pa Global Batterier.

Startskottet for den nya satsningen blev Lastbilsméassan
pa Elmia i Jonkoping, dar Global Batterier stallde ut
tillsammans med Wirth.
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